
  

 

 

 

¡¡Nueva edición Meet AJE!! Esta semana conocemos a un italiano y 

andaluz de adopción Danielle Palumbo, director y fundador de 

Palumbo Marketing, consultoría de marketing digital. 

Te puede ayudar a desatar los nudos que hay ahora mismo en tu 

negocio, construir una estrategia y adaptarla a los objetivos que se 

hayan marcado, como por ejemplo aumentar los clientes potenciales 

y los cierres de ventas. 

https://palumbo.es/


  

 

 

 

 

Un enfoque directo con un seguimiento constante de todos los pasos, que finaliza con la 

medición de los resultados y la rentabilidad que ha producido.  

 

- Hola Dani, cuéntanos un poco que puesto desarrollas en Palumbo Marketing, qué 
funciones realizas y como te decidiste a llevar a cabo este proyecto. 

 
 
Tenía una pequeña agencia de publicidad con diez empleados en Italia cuando sólo tenía 22 

años. Fue una experiencia muy formativa, pero por desgracia, debido a mi edad e 

inexperiencia, cerró en sólo dos años. Mi marca personal es hoy el resultado de un viaje de 

más de diez años. Me he transformado en la persona que quería ser con mis clientes de la 

agencia hace catorce años.  Ayudo a las empresas y a los profesionales a desarrollar planes de 

marketing eficaces desde el punto de vista del retorno de la inversión en publicidad, tratando 

de maximizar los recursos en objetivos específicos. 

 

 

- ¿Qué servicios y líneas de negocio tiene? ¿Cuál es vuestro valor diferencial? 

 
 
Principalmente mi trabajo es estratégico y de consultoría. Todo comienza con una consultoría 

de chequeo inicial en la que analizo la situación de la empresa y veo si realmente puedo 

ayudar a conseguir los objetivos de marketing en el mercado objetivo. Si se dan las 

condiciones, se inicia un proceso de análisis y desarrollo de planes de acción. Mi experiencia es 

una experiencia transversal entre dos países y dos lenguas que son similares, pero no iguales. 

¿Mi posicionamiento diferenciador?  

Te voy a demostrar cómo cada euro invertido en comunicación puede valer mil si detrás hay 

una estrategia y un plan de acciones bien estudiado. 

Soy Dani Palumbo, especialista de marketing eficaz, italiano y andaluz de 

adopción, puedo ayudar que tu negocio o proyecto consiga mejores 

resultados poniendo a tu disposición todo lo que he aprendido trabajando 

con marcas reconocidas, pequeñas empresas y proyectos propios tanto en 

España como en Italia. 



  

 
 
 
 
 
 

-Por último, ¿por qué decidiste pertenecer a AJE Granada? 

 

El teletrabajo me ha permitido seguir trabajando con clientes de ambos países sin sentir la 

necesidad de relacionarme con el territorio. Después de estos dos últimos años encerrado en 

la oficina, decidí salir y comenzar un camino de relaciones profesionales con el tejido 

empresarial de Granada. ¿Algo mejor que AJE? 

 

 

➢ Contacta con Palumbo Marketing en: 

dani@palumbo.es 

665 69 60 68 

 

 

 

 

 

 

 

 

Entrevistas Meet AJE patrocinadas por OYA Abogados 
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